[bookmark: _GoBack]CONTENIDO SIMPLE FB/IG – 3 veces por semana
1) Lunes — TIP (educativo)
Tema: “3 errores al vender (que te hacen perder plata)”
Reel (15–25s) – guion
1. “Error #1: publicar sin precio o con precio ‘a ojo’.”
2. “Error #2: no preparar la propiedad (luz, orden, fotos).”
3. “Error #3: aceptar la primera oferta sin comparar condiciones.”
Cierre: “Si querés, te paso un checklist para vender mejor.”
Texto (caption)
“Vender no es solo publicar. Estos 3 errores son los que más veo en {TU ZONA}.
Si querés el checklist, mandame VALOR por WhatsApp y te lo envío.”
CTA: “Escribime VALOR”

2) Miércoles — ZONA (mercado local)
Tema: “Cómo se está moviendo el mercado en {BARRIO/ZONA} esta semana”
Reel (20–30s) – guion
· “Hoy en {ZONA} estoy viendo 3 cosas:”
1. “Lo que se vende rápido: {tipo de propiedad}.”
2. “Lo que tarda más: {tipo de propiedad}.”
3. “La clave para vender mejor: {ajuste simple: precio/fotos/preparación}.”
Cierre: “Si querés, te digo el rango realista de tu propiedad.”
Texto (caption)
“Actualización rápida de {ZONA}.
¿Querés que revise tu caso? Mandame ZONA + ambientes y escribí VALOR.”
CTA: “VALOR + datos”

3) Viernes — PRUEBA SOCIAL (caso real / testimonio)
Tema: “Caso real: cómo logramos {resultado}”
Reel (15–25s) – guion
· “Caso real en {ZONA}: esta propiedad estaba {problema: sobreprecio/sin visitas}.”
· “Qué hicimos: 1) ajuste de precio 2) mejores fotos 3) plan de visitas.”
· “Resultado: {resultado: X visitas / oferta en X días}.”
Cierre: “Si querés, te digo qué haría yo en tu caso.”
Texto (caption)
“Los resultados no son magia: son proceso.
Si querés una mini evaluación, escribime PLAN por WhatsApp.”
CTA: “PLAN”

Si me decís tu zona exacta y si querés apuntar a vendedores o compradores, te los ajusto con ejemplos más “de tu mercado” (por ejemplo: “2 ambientes”, “PH”, “casa”, “zona norte/sur”, etc.).






EJEMPLOS DE ANUNCIOS FB/IG
Ejemplo 1 — Anuncio para COMPRADORES (palabra clave: “GUIA”)
Formato recomendado: Reel vertical 15–20s (o imagen simple)
Texto principal (Primary text)
“¿Buscando comprar en {ZONA}?
Te mando una Guía rápida para comprar sin errores (checklist + pasos).
📩 Escribime ‘GUIA’ y te la envío por WhatsApp.”
Título (Headline)
“Guía de compra gratis”
Descripción (opcional)
“Te llega por WhatsApp”
CTA del botón
Enviar mensaje (o WhatsApp)
Guion del video (si es reel)
“Si querés comprar en {ZONA}, antes mirá estos 3 puntos… (1) presupuesto real (2) costos ocultos (3) negociación.
Si querés, te paso la guía completa. Mandame ‘GUIA’.”
✅ Condición de avance (CRM): si escribe “GUIA” → pasa a C2 + 8x8 S1.

Ejemplo 2 — Anuncio para VENDEDORES (palabra clave: “VALOR”)
Formato recomendado: imagen con texto grande o reel corto
Texto principal
“¿Pensando vender en {ZONA}?
Te hago una Valoración de mercado (rango realista) en 2 minutos.
📩 Escribime ‘VALOR’ + ‘ambientes’ y te digo el rango por WhatsApp.”
Título
“Conocé el rango real”
CTA del botón
Enviar mensaje / WhatsApp
Guion del video (si es reel)
“¿Tu propiedad vale lo que creés? En {ZONA} hay 2 rangos muy distintos según metros y estado.
Si querés, te digo el rango realista. Mandame ‘VALOR’ + ambientes.”
✅ Condición de avance: responde “VALOR” + datos → C2 + 8x8 S1.

Ejemplo 3 — Anuncio mixto “servicio” (palabra clave: “PLAN”)
Formato recomendado: carrusel 3 placas
Placa 1
“¿Comprar o vender en {ZONA}?”
Placa 2
“Te explico el plan paso a paso”
Placa 3
“Escribime PLAN y te lo mando por WhatsApp”
Texto principal
“Si estás por comprar o vender, lo más importante es tener un plan claro.
📩 Mandame PLAN y te envío el paso a paso.”
Título
“Te mando el plan”
CTA
Enviar mensaje / WhatsApp
✅ Condición: responde “PLAN” → C2 + 8x8 S1.

apuntar a compradores o vendedores, te dejo el anuncio final ya “listo para copiar” con Mensaje automático de bienvenida (cuando te escriben por el anuncio)
Usalo para iniciar el 8x8 (S1): 
Para enviarte lo correcto: ¿estás en plan de comprar o vender y en qué zona?”

Si me decís tu ciudad/zona y si querés palabras y números más realistas (ej.: rango de 2–3 amb, etc.).

“¡Hola! Soy {TU NOMBRE}. Gracias por escribir 😊
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